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»Qualitat ist unser Anspruch - Qualitat ist unsere Garantie”™

Die Firma Narimpex AG mit Sitz in Biel ist eine Schweizer Firma mit Geschichte, Identitat
und Tradition. Die 1958 von Markus Griinig gegriindete Narimpex AG, ist heute
fiihrender Lieferant einer vielfaltigen Premium Produkte Palette im Bereich Honig,
Trockenfriichte, Niisse und Bio-Gewiirz Krautern. Die Produkte der Narimpex AG
werden unter den Marken nectaflor® und Swiss Alpine Herbs® weltweit erfolgreich
vertrieben. Narimpex AG steht mit ihrem Namen fiir Schweizer Qualitatsprodukte.

Das Unternehmen Narimpex AG wurde 1958
durch Markus Griinig gegriindet. Sein Ziel war es,
ein zukunftsorientiertes und dynamisches Unter-
nehmen ins Leben zu rufen. Heute ist die Firma

Narimpex AG mit ihren Produktionsstatten in der
Schweiz  (Biel und Darstetten) mit 103
Mitarbeitern als international renommierte
Produzentin von Honig, Trockenfriichten, Nissen
und Kernen tatig.

In all diesen Jahren hatte die Direktion stets den
Kunden und dessen Winsche im Auge. Das
Unternehmen hat sich dazu verpflichtet, nur
qualitativ hochwertige Produkte anzubieten und
dabei den Respekt, dem Produkt und den
Personen gegeniber, in die Firmenkultur zu
integrieren. Narimpex AG hat sich im Laufe der
Jahre ein Renommee geschaffen; dies stets unter
Beachtung grundlegender Werte wie Qualitat,
Stabilitat, hochwertige Arbeit, Gleichgewicht und
die Liebe zur Natur und den Menschen, welche
diesen Erfolg mittragen.

Auch mit dem neusten Produkt HoneyTea auf
natlrlicher Basis, ohne Konservierungsstoffe
baut Narimpex AG weiter auf lhren Werten auf

und verliert dabei nie die hohen
Qualitatsanspriiche der Kunden aus den Augen.

Im Zuge der steigenden Qualitatskontrollen und
der Zertifizierung des Qualitatsmanagement-
systems nach ISO-Norm 9001 wund der
Zertifizierung bio.inspecta nach IMO entschloss
sich Narimpex AG 1996 zur Evaluation einer
neuen ERP-Losung zur Ablosung lhres alten
Systems.

Als Resultat einer intensiven Evaluation
verschiedener Systeme entschloss sich Narimpex
AG 1997 fur die Zusammenarbeit mit Informing
AG und ging im Frihling 1998 mit der Losung
Office/2 von Informing AG produktiv. Um den
steigenden Anforderungen der internationalen
Qualitatsstandards im Lebensmittelbereich
gerecht zu werden, stand im Jahr 2003 eine
Erweiterung des Systems (Office/2) an.

Auch in diesem Fall entschied sich Narimpex AG
erneut fur die Zusammenarbeit mit Informing und
somit fir ein Update auf INERP.
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Am 1. April 2003 konnte EDERP produktiv
gestartet werden.

D ERP (berzeugte das Team der Narimpex AG
durch die zukunftsweisende, offene und
ausbaubare Systemarchitektur. Die Effizienz-
Steigerung und die Prozessoptimierung sowie die
ubersichtliche  Strukturierung der einzelnen
Prozesse standen aus Sicht der
Qualitatssicherung immer im Vordergrund.

,Die Narimpex AG ist mit ihren Marken
Nectaflor und Swiss Alpine Herbs den sich
immer schneller anpassenden Markten und
Qualitatsstandards ausgesetzt. Diese
Schnelllebigkeit erfordert Flexibilitdt und ein
hohes Qualitatsbewusstsein. Der Kosten-
Druck ist eine weitere Herausforderung, die
es zu bewaltigen gilt. All diese Punkte stellen
hohe Erwartungen an ein ERP-System. Wir
sind der Meinung, dass wir mit der Informing
AG den richtigen Partner und das richtige
Produkt gefunden haben, um allen
Herausforderungen ERP-seitig gerecht zu
werden.”

Peter Josi, CFO Narimpex AG

Dank der jahrelang guten und partner-
schaftlichen Zusammenarbeit und das
gegenseitige kennen, konnte die Umstellung von
Office/2 auf das neue Produkt [RERP in einem
sehr kurzen Zeitrahmen optimal umgestellt
werden.

Es ist uns eine Freude die Firma Narimpex AG in
einer angenehmen Partnerschaft bei Ihrem
kontinuierlichen  Verbesserungs-Prozess  zu
begleiten und zu unterstiitzen. Narimpex AG setzt
heute die Fortschritte der [NERP Entwicklung
regelmassig mit einem jahrlichen Release um.

Die Firma Narimpex AG setzt auch immer wieder
neue Funktionen in ihren betrieblichen Ablaufen
um. Neustes Beispiel: Absatzplanung und MRP
Funktionen, die eine wichtige Hilfe werden fir die
Rohwarenbeschaffung, die oft nur in der
jahrlichen Erntesaison erfolgen kann.

Folgende E[DERP-Module werden heute von
Narimpex AG eingesetzt:

— PPSinkl. Chargenverfolgbarkeit

- Handel (Einkauf/Verkauf/Lager)

- Zeiterfassung [ TIME

— Schnittstelle zu ABACUS

- (D Finance in Prifung

- D Bl (Business Intelligence])

- MRP (Forecast]

- Qualitatsprifmanagement, in Kombination mit
einem externen LIMS System

- Mandanten

— Diverse EDI Anbindungen mit Kunden

— Sprachenlayer NLS

— Integrierte Kostenrechnung in Vorbereitung

Eckdaten (Stand 2. Quartal 2008)

Narimpex AG
Schwanengasse 47
CH-2501 Biel/Bienne
Tel. +41 32 366 62 62
Fax +4132 3666299
www.narimpex.ch
info@narimpex.ch

Mitarbeiter: 103
Anwender [DNERP: 25
Branche: Lebensmittel

Produktpalette: Honig, Trockenfrichte,
Nisse & Kerne,
Softfrichte, Sirup,
Spezialitaten mit Honig,

Krauter
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